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Jezyk Kkobiet a jezyk meZczyzn w rozmowie negocjacyjnej jako gatunku mowy

mgr Marta Dargiewicz

Praca stanowi opis wyznacznikdw genologicznych rozmowy negocjacyjnej jako
gatunku mowy w konteksScie genologii lingwistycznej oraz opis jezyka negocjujacych
kobiet i mezczyzn. Przy analizie materiatu badawczego zastosowano metode opisu
wyznacznikow genologicznych Marii Wojtak i opisano rozmowe negocjacyjng w aspekcie
strukturalnym, pragmatycznym, poznawczym i stylistycznym jako wtorny gatunek mowy
pochodzacy od gatunku globalnego, jakim jest rozmowa. Analizujagc rozmowy
negocjacyjne kobiet i mezczyzn, przyjeto koncepcje hierarchii i powigzan Deborah
Tannen (D. Tannen, Ty nic nie rozumiesz! Kobieta i mezZczyzna w rozmowie, przet.
A. Sylwanowicz, Warszawa 1994), ktoéra uznaje kobiety i mezczyzn za reprezentantow
odmiennych kultur, a ich wzajemng komunikacje rozpatruje w kontekscie spotkania
miedzykulturowego. W opisie jezyka kobiet i mezczyzn uwzgledniono kategorie
wymiaréw kultury, czyli elementéw, jakie mozna wyrdzni¢, opisujac kazda kulture
(klasyfikacja Geerta Hofstede, Edwarda T. Halla oraz Richarda R. Gestelanda). Za
uczestnikOw rozmowy negocjacyjnej uznano kobiety i ustepliwych mezczyZzni
negocjujacych stylem kooperacji oraz mezczyzn i dominujace kobiety negocjujace stylem
rywalizacji. Charakteryzujac style negocjacyjne, odniesiono sie do wyktadnikéw
pewnosci i wyktadnikow niepewnosci, ktore skiadaja sie na narracje negocjacyjna.
W opisie uwzgledniono takie elementy sytuacji negocjacyjnej, jak: nadawca, odbiorca
i zachodzgca miedzy nimi relacja, stosunek uczestnikéw negocjacji do konfliktu i wtadzy
oraz stosunek uczestnikéw do przekazywanej tresci, ale przedmiotem zainteresowania
byty takze przynalezne negocjacjom komponenty takie, jak: stanowisko, argument,

kontrargument, propozycja, kontrpropozycja, ustepstwo czy strategie toczenia rozmow.



