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Informacje wstepne

Juz samo sformulowanie tytulu rozprawy budzi zainteresowanie. Przyjrzalam sie w tym
kontekscie bazie danych Osrodka Przetwarzania Informacji — Pafstwowego Instytutu
Badawczego pod katem tematyki rozpraw doktorskich na temat jezyka kobiet i mezczyzn.
Pojawia si¢ tam tytul rozprawy Malgorzaty Berezowskiej Cechy jezyka kobiecego i jezykowy
obraz $wiata mlodego pokolenia kobiet. Analiza kontrastywna wloskich i polskich foréw
internetowych obronionej na Wydziale Neofilologii Uniwersytetu Warszawskiego w 2018 r.
oraz drugi tytul rozprawy Pauliny Pycia-Ko$¢ak Ple¢ w jezyku. Na materiale wspdlczesnego
Jezyka polskiego i chorwackiego obronionej na Wydziale Filologicznym Uniwersytetu
Slaskiego wr. 2007. Na tle tych dwdch rozpraw zamieszczam rozprawe mgr Marty Dargiewicz,

w ktérej zestawienie cech jezyka kobiet i jezyka mezczyzn dotyczy rozmowy negocjacyijne;.

Autorka wyznacza dwa cele glowne rozprawy, o ktérych informuje czytelnika w czesci
wstepnej. Pierwszy z nich to opis rozmowy negocjacyjnej jako gatunku mowy, natomiast drugi
— opis jezyka negocjujacych kobiet i mezezyzn. To wlasnie te dwa cele zdeterminowaty wybér
metod badawczych i budowe rozprawy. Analiza wyznacznikéw genologicznych rozmowy
negocjacyjnej zostala dokonana z perspektywy genologii lingwistycznej na podstawie opisu
Marii Wojtak. Dominujaca perspektywa badawcza dotyczaca opisu negocjujacych kobiet
i mezczyzn - to lingwistyka plci. Analiza zachowan konwersacyjnych kobiet i mezczyzn
zostala dokonana z perspektywy teorii aktéow mowy z uwzglednieniem koncepcji hierarchii i
powigzan Deborah Tannen. W opisie jezyka kobiet i mezczyzn uwzgledniono konsekwentnie
kategori¢ wymiarow kultury, czyli elementéw, jakie mozna wyr6znié, opisujgc kazda kulture —

klasyfikacje Geerta Hofstede oraz Edwarda T. Halla.



Ocena konstrukeji rozprawy i zawartosci tresciowej poszczegélnych czesci i rozdzialow
Rozprawa liczy 305 ponumerowanych stron. Zostala wlasciwie skomponowana. Sklada

sie z trzech czesci, z ktérych kazda podzielona zostala na rozdzialy i podrozdzialy.

Czesci rozprawy to: Czesé 1. Negocjacje — zakres teoretyczny tematu (s. 7 — 76, tj. 69
stron); Czes¢ II. Na poczqtku byla... rozmowa. Wyznaczniki genologiczne rozmowy
negocjacyjnej jako wtérnego gatunku mowy (s. 88 — 121, j. 33 strony ); Cze¢s$¢ I11. Jezyk kobiet
a jezyk mezczyzn w rozmowie negocjacyjnej (s. 122 — 284, tj. 162 strony); Ponadto praca
zawiera Wstep (s. 4 — 6, tj. 2 strony); Zakoriczenie (s. 285 — 288, tj. 3 strony); Bibliografia (s.
289 — 299, tj. 10 stron); Slowniki (s. 300); Zrédla internetowe (s. 301 — 303); Spis tabel (s.
304); Spis schematow (s. 305).

Pierwsza czeéé — blok tematyczny Negocjacje — zakres teoretyczny tematu liczacy 69
stron, sklada si¢ z pieciu rozdzialdw. Przedstawiono rys historyczny zjawiska negocjacii,
koncentrujgc si¢ na terminach leksykograficznych: negocjacje, negocjowaé, negocjator.
W ramach tego podrozdzialu oméwiono podreczniki sztuki negocjacyjnej dokonujgc podzialu
na dwie grupy podrecznikéw: dawna literatura przedmiotu (do wieku XIX) i wspdlczesna
literatura przedmiotu (od XX wieku do czaséw obecnych). Autora rozprawy omawia szeroko
(byé moze zbyt szeroko, bo poprzez opis 4-stronicowy) podrecznik dyplomaty Frangoisa de
Calliéres, po czym przechodzi do roku 1981 i pracy R. Fishera i B. Pattona Dochodzgc do TAK.
Negocjacje bez poddawania sig, a nastgpnie do omodwienia ksigzki W. Mastenbroeka,
holenderskiego socjologa. Wymienia polskie opracowania z zakresu negocjacji Z. Neckiego,

R.A. Rzadcy i P. Wujca S. Bielenia, J. Kaminskiego, A. Koziny, J. Stelmacha.

Nastepnie zaprezentowano pojecie negocjacji w $wietle definicji slownikowych
i branzowych. Autorka dokonuje przegladu definicji stownikowych, zaczynajac juz od 1861 r.
(Stownik wileriski), po czym przechodzi do wybranych definicji branzowych.

W rozdziale 3 Autorka rozprawy przeszia do omdéwienia najwazniejszych terminow z
zakresu teorii negocjacji (konflikt; uczestnicy / strony konfliktu; cel negocjacji; czas w
negocjacjach; strategie / style negocjacyjne). Zasadne jest rowniez oméwienie w Rozdziale 4
Harwardzkiego modelu negocjacyjnego, po czym przechodzi do rozdzialu rozdzialu 5

zatytulowanego Rodzaje negocjacji.



Czgs¢ 1. Na poczgtku byla... rozmowa. Wyznaczniki genologiczne rozmowy
negocjacyjnej jako widrnego gatunku mowy liczy 33 strony zawiera informacije dotyczace
genologii lingwistycznej oraz genologii literackiej oraz wyznaczniki genolo gicznych rozmowy
negocjacyjnej, a informacje dotyczace genologii lingwistycznej oraz genologii literackiej
potraktowaé wybidrczo. Autorka przedstawia teorie gatunkéw Michaila Bachtina, ktéra miala
znaczacy wplyw na przeobrazenia si¢ wspdlczesnej mysli genologicznej w kontekscie
uczynienia przedmiotem badan nauki o gatunkach nie tylko tekstéw pisanych, ale i mowionych.

W rozdziale dotyczacym wyznacznikéw genologicznych rozmowy negocjacyjnej w
aspekcie strukturalnym, pragmatycznych, poznawczym i stylistycznym zawarty jest opis

materialu badawczego.

W Czesci IIL. Jezyk kobiet a jezyk mezczyzn w rozmowie negocjacyjnej (162 strony),
a zatem stanowigcej polowe rozprawy, zawarto analize i opis rozméw negocjacyjnych
pomig¢dzy kobietami i mezczyznami jako przedstawicielami odmiennych kultur, W tym miejscu
poproszg Autorke rozprawy o uzasadnienie, dlaczego traktuje kobiety i mezczyzn jako
przedstawicieli odmiennych kultur. Przy tym bazg rozwazan Autorki jest wyréznienie dwéch
stylow negocjowania — stylu rywalizacji i stylu kooperacji, a na narracje negocjacyjng sktadajg
si¢ wykladniki pewnosci i niepewnosci. Autorka wyréznia takze takie elementy sytuacji
negocjacyjnej, jak nadawca, odbiorca i zachodzaca miedzy nimi relacja, stosunek uczestnikéw
negocjacji do konfliktu i wladzy oraz stosunek uczestnikéw do przekazywanej tresci, a takze
przynalezne negocjacjom komponenty, takie jak: stanowisko, argument, kontrargument,
propozycja, kontrpropozycja, ustgpstwo czy strategie toczenia rozméw. Autorka zwraca uwage
szczegOlnie na cechy jezykowe wiasciwe obu plciom — stan badan (literatura obcojezyczna)
oraz literatura polskoje¢zyczna. W kolejnym rozdziale autorka omawia teoretyczne podstawy

przyjetej metody badawczej (s. 142 — 151).

Najwazniejszym jednak jest rozdziat 3 zatytulowany Kobieta i mezczyzna w rozmowie
negocjacyjnej — analiza i opis zachowan mownych reprezentantéw obu plci — najwazniejszy w
pracy - (151- 284), Jest to rozdzial najbardziej wartosciowy, ukazujacy wyniki badan

przeprowadzonych przez Autorke rozprawy.

Chcialam takze zwréci¢ uwage, na wnioski (s. 285) — gdzie mowa o skonfliktowanych
kobietach i mezczyznach. W tym miejscu réwniez prosze o uzasadnienie, dlaczego strony
W rozmowie negocjacyjnej sa skonfliktowane. Ze wszech miar stuszne jest stwierdzenie
o napotykaniu w sporze {zaznaczam - jesli taki powstal) bariery — swojego nastawienia do

odmiennosci plciowej manifestowanej wiasciwym kazdemu stylem konwersacyjnym bedgcym



wynikiem m. in. teoretyczne podstawy przyjetej metody badawczej.  Autorka zdaje sobie -

slusznie - sprawg z rozleglosci badanego obszaru i postuluje dalsze eksploracje zagadnienia.
W rozprawie zamieszczono bogatg bibliografie (267 pozycji).

Problematyka poruszona w recenzowanej rozprawie jest nosna i byla — jak dotad —
w polskim jezykoznawstwie poruszana w pojedynczych opracowaniach. Rozprawa poszerza
W sposob istotny wiedz¢ o badanych zjawiskach. Autorka postawila sobie ambitny cel
i wyznaczyla nielatwe zadanie. Podjela wysilek wyjasnienia z jednej strony opisu rozmowy
negocjacyjnej jako gatunku mowy, z drugiej strony - opisu jezyka negocjujacych kobiet

1 mezezyzn.

W pracy dokonano krytycznej analizy literatury przedmiotu, przy tym nie referuje
W sposob mechaniczny przeczytanych pozycji, a wnosi istotne informacje w kwestii ujeé
opisywanej problematyki w literaturze przedmiotu. Autorka odwoluje sic do szeregu
najnowszych prac, zaréwno naukowych jak i popularnonaukowych, a sugestie dotyczace
uzupelnien w tym zakresie wskaze w dalszej czedci recenzji. Rozprawa zostata przygotowana

bardzo starannie w aspekcie poprawnosci jezykowej czy sprawnoéci stylistyczne;.

Elementy polemiczne i sugestie

W strukturze rozprawy daje si¢ odczué brak rozdzialu lub podrozdziali poswieconego
celom i metodzie badawczej i tak wlasnie zatytutowanego. Rozdziat 2 w czesci 11l Jezyk kobiet
a jezyk mezczyzn w rozmowie negocjacyjnej zawiera — co prawda podrozdzial Akty mowy —
teoretyczne podstawy przyjetej metody badawczej, ale dopiero na s. 142. Poza tym, zabraklo mi

jednoznacznej deklaracji, ktora klasyfikacja aktéw mowy jest dla rozprawy relewantna.

Bardzo dobrym, réwniez przyjaznym dla czytelnika rozwigzaniem byloby krétkie
podsumowywanie kazdego rozdzialu z osobna, co w znaczacym stopniu ulatwiloby uwazne

czytanie obszernego tekstu.

Kiedy Autorka rozprawy dokonuje przegladu definicji stownikowych, zaczynajac od
1861 r. (Stownik wileniski) i przechodzi do wybranych definicji branzowych, nie jest

zrozumiale, dlaczego nas. 59 pisze:

wydarzenia na olimpiadzie w Monachium czy wojna w Wietnamie przeformulowaly

w globalnej swiadomosci znaczenie dochodzenia do porozumienia bez rozlewu krwi.



Jawi sie bowiem w tym miejscu konieczno$é dokonania kluczowego podzialu na
negocjacje biznesowe (handlowe) i negocjacje kryzysowe. Zaznaczg, iz termin negocjacje
policyjne moze by¢ rozumiany w sensie waskim jako dzialania przebiegajace wedlug procedur
opisanych w resortowych aktach prawnych. W ujeciu szerszym negocjacje policyjne to
dzialania komunikacyjne prowadzone przez policjantéw ogniwa patrolowo-interwencyjnego,
zespoléw antykonfliktowych, jak i dzialania komunikacyjne negocjatoréw policyjnych.
Negocjacje kryzysowe obejmujg wszelkie rozmowy podejmowane w sytuacjach kryzysowych,
nie tylko przez Policje i inne shuzby mundurowe, ale i osoby wystepujace w roli negocjatora w
sytuacjach kryzysowych (np. spory pracownicze). A zatem pojecie negocjacje kryzysowe jest

pojeciem szerszym, niz negocjacje policyjne.

W rozdziale 3 Autorka rozprawy przeszia do oméwienia najwazniejszych terminow
z zakresu teorii negocjacji (s. 61). Zabraklo mi w tym miejscu definicji Marka Tokarza, ktéry
formuluje warunki konieczne i wystarczajace do tego, aby rozmowa stala si¢ rozmowsg
negocjacyjng, tj. do negocjacji moze bowiem dojsé wtedy, jesli spetnione sg nastepujace
warunki: 1) Strony muszg mieé mozliwosé komunikowania si¢; 2) Przynajmniej niektére
interesy stron musza by¢ ze sobg sprzeczne; 3) Przynajmniej niektore interesy stron muszg by¢
ze sobg zgodne; 4) Obie strony musza mieé wole negocjowania (Tokarz M., 2005: Negocjacje
z lerrorystq. W: Aspekiy kompetencji komunikacyjnej. Red. B. Sierocka. Wroclaw, s. 197).
W tej definicji kluczowe sg warunki 2) i 3), z ktérych wynika czesciowa sprzecznosé interesow
oraz czg¢sciowa zgodno$¢. A zatem pojawienie si¢ w definicji komponentu konfliktu nie jest
obligatoryjne w przypadku sytuacji biznesowych, gdyz jedna ze stron chee cos sprzedac,

a druga kupi¢, niezgodno$é dotyczy natomiast wysokosci ceny.

Nie zgadzam si¢ z Autorka, iz negocjacje kryzysowe sg specjalng odmiang negocjacje
policyjnych (s. 84), odwrotnie - to negocjacje policyjne s3 odmiang negocjacji kryzysowych.

Z kolei specjalng odmiang negocjacji policyjnych sq negocjacje kryzysowe, ktore

prowadzi negocjator policyjny ze sprawcq zdarzenia przestgpczego w sytuacji

cechujqcej si¢ szczegélnym zagrozeniem, nierzadko prowadzqcym do utraty zdrowia

i zZycia

Na fakt, iz komunikacja kryzysowa jest pojeciem nadrzednym, wskazuje nazwa

kierunku Komunikacja promocyjna i kryzysowa.

W tym kontekscie niewlasciwe jest podane definicji sytuaci kryzysowej na podstawie
ustawy z dnia 26 kwietnia 2007 r. o zarzadzaniu kryzysowym Sytuacja kryzysowa — sytuacja

bedqca nastgpstwem zagrozenia i wplywajgca negatywnie na poziom bezpieczenstwa ludzi lub



srodowiska na poziom bezpieczeristwa ludzi lub Srodowiska w stopniu wywolujgcym
ograniczenia w dzialalnoSci wlasciwych organow administracji publicznej, ze wzgledu na
nieadekwatnos¢ posiadanych sil i §rodkéw, lecz nie uzasadniajqca wprowadzenia zadnego ze
stanéw nadzwyczajnych, o ktérych mowa w art. 228 Konsiytucji Rzeczpospolitej Polskiej.” (Dz.
U.Nr 89, poz. 590 z p6zn. zm.). Jest to definicja dotyczaca — jak nazwa wskazuje — zarzadzania

kryzysowego, a nie prowadzenia negocjacji kryzysowych, w tym policyjnych.

Wiasciwa definicja negocjacji policyjnych nalezy zaczerpnaé¢ z Zarzgdzenia nr 67
Komendanta Gléwnego Policji z dnia 14 grudnia 2018 r. w sprawie negocjacji policyjnych.
(negocjacje policyjne — komunikacja pomiedzy sprawcq sytuacji negocjacyjnej a negocjatorem

policyjnym w celu jej rozwigzania; par. 2. pkt 1).

Cz¢s¢ 1I. Na poczqtku byla... rozmowa. Wyznaczniki genologiczne rozmowy
negocjacyjnej jako wtérnego gatunku mowy liczy 33 strony. Tu sugerowatabym skoncentrowaé

si¢ wylgcznie na wyznacznikach genologicznych rozmowy negocjacyjnej.

W rozdziale dotyczagcym wyznacznikdw genologicznych rozmowy negocjacyjnej
zawarty jest opis materialu badawczego, ktory sklada sie 37 zapiséw audio i audio-wideo
rozméw negocjacyjnych (tacznie 18 godzin i 21 minut) przeprowadzonych na Gérnym Slasku
(Katowice) w latach 2017-2021. Wigkszo$¢ materialdw zostala nagrana na zajeciach ze
studentami, ktére autorka prowadzi na Uniwersytecie Slaskim na kierunku komunikacja
promocyjna i kryzysowa, uczestnicy wiedzieli zatem, ze rozmowy sg rejestrowane.
Ta informacja jest mi szczegélnie bliska, gdyz bylam pomystodawcy tego kierunku na
Wydziale Filologicznym Uniwersytetu Slaskiego i prowadzilam zajecia z przedmiotu
negocjacje kryzysowe, warsztat pracy negocjatora, a takze prowadzitam Studia Podyplomowe
Negocjacji Kryzysowych na Uniwersytecie Slaskim. Mam jednak zastrzezenia dotyczace
doboru materiatu badawczego. Czy mozna bowiem podjaé ryzyka i w ramach eksperymentu ze
studentami przypisa¢ im odgrywanie rol w procesie negocjacji i na tej podstawie formutowaé
wnioski dotyczace zréznicowania sposobu negocjowania przez kobiety i mezczyzn. Niechaj
Pani Magister mnie przekona, ze sposéb gromadzenia materiatu poprzez udzial studentéw
w wyrezyserowanych (bo z pewnoscig byly uzgadniane scenariusze, ktérych mi zabraklo
w pracy) scenkach jest wlasciwy i ma warto$¢ naukows. Prosze takze o podanie przyktadow
innych prac naukowych jezykoznawczych, w ktérych  material badawczy zostal
wyekscerpowany ze scenek studentéw, ktérym przypisano poszczegélne role w taki spos6b,
aby mozna bylo formulowa¢ wnioski dotyczace zréznicowania jezykowego. Moze jakies

rozprawy doktorskie czy inne prace naukowe?



Nas. 107 zostala sformulowana definicja rozmowy negocjacyijnej nastepujgco:

[Rozmowa negocjacyjna to rozmowa przebiegajaca] w konkretnych fazach miedzy co
najmniej dwiema skonfliktowanymi i zaleznymi od siebie stronami, ktére dagzq do
porozumienia.

Jednak czy w rozmowie handlowej mamy do czynienia ze skonfliktowanymi stronami?
Czy zlozenie kontrpropozycji jest zwigzane z konfliktem? Czy strony sa od siebie zalezne? Co
oznacza owa zaleznos¢? Kazda ze stron moze w kazdej chwili przerwaé negocjacje, jesli nie
odpowiada jej kierunek rozmowy negocjacyjnej (celowo podkreslam rozmowy negocjacyjnej,
a nie po prostu rozmowy). Natomiast w przypadku negocjacji kryzysowych sprawa nie jest tak
jednoznaczna. Lektura obcojezycznej literatury przedmiotu doprowadzila mnie do wnioski
u istnieniu trzech faz negocjacji kryzysowych: unikanie, konfrontacja, kooperacja (w:
J. Stawnicka, Modele komunikacji w negocjacjach kryzysowych. Dabrowa Gérnicza: Wyd.
Wyzszej Szkoly Biznesu w Dabrowie Gérniczej 2012). Strony nie musza weale dojs¢ do
porozumienia, moze to by¢ cel niemozliwy do osiggniecia miedzy negocjatorem i sprawcg
w sytuacji kryzysowej okreslonej we wskazanym powyzej zarzadzeniu, a negocjacje moga
»utkna¢’” w fazie unikania, kiedy sprawca nie reaguje na komunikaty negocjatora i konieczne

jest rozwigzanie silowe.

Sugeruj¢ odwolanie si¢ do ksigzki Piotra Mameta Jezyk negocjacji handlowych (2004),
w  ktorej obiektem  badan  stal  si¢  dyskurs  negocjacji  handlowych
z perspektywy oceny skuteczno$ci komunikacji w $wiecie wspolczesnego biznesu. Piotr
Mamet w ksigzce Jezyk negocjacji handlowych (2004) dokonuje analizy Jjezyka angielskiego
uzywanego w negocjacjach handlowych w kontekscie wymagan stawianych przed jezykiem
przez teorig negocjacji. Przedmiotem analizy jest model preskryptywny jezyka, to znaczy taki,
jaki wynika zaréwno z teorii negocjacji, jak i z materialow dydaktycznych o charakterze

instruktazowym.

Brak w bibliografii pracy Roberta Poklek, Magdaleny Chojnackiej Negocjacje policyjne

i wigzienne  (Difin 2021) chociaz nazwiska te pojawiaja si¢ w pracy po 8 razy.

Nazwa wlasna Policja pisana jest w rozprawie malg litera, np. s. 42 (negocjator moze
by¢ zatrudniony przez rzqd, policje czy zwiqzek zawodowy); s. 45 (nieetatowych zespolach
negocjacyjnych w polskiej policji); s, 45 (funkcjonariusze polskiej policji); s. 45 (pododdzial
antyterrorystyczny Policji, s. 151 (komunikacji spolecznej policji).



Brak w bibliografii ksiazek: Wykorzystanie strategii negocjacyjnych w celu
zapewnienia bezpieczeristwa w sytuacjach o wysokim stopniu ryzvka — z perspektywy
negocjacji- policyjnych. Wydawnictwo AWF Katowice: Katowice 2019 (autor Jadwiga
Stawnicka); Dyskurs o bezpieczenstwie z perspektywy lingwosecuritologii. Wyd. Uniwersytetu
Slaskiego. Katowice 2016 (autor Jadwiga Stawnicka); Modele komunikacji w negocjacjach
kryzysowych. Dabrowa Gérnicza: Wyd. Wyzszej Szkoly Biznesu w Dabrowie Gorniczej 2012
(autor Jadwiga Stawnicka). polecam takze artykuly mojego autorstwa Jak prowadzié
negocjacje kryzysowe. Dekalog negocjatora (Zeszyty Naukowe Kujawskiej Szkoly Wyzszej
2018/4, s. 137 — 154); Lingwosecuritologia — istota i przedmiot badari (W: Swiat za tekstem.
Red. J. Lubocha-Kruglik, O. Malysa. Katowice 2017, s. 477 — 487); Lingwosecuritologia.
Diagnozy i prognozy. (W: Odcienie bezpieczevistwa. Obszary badar, kierunki rozwoju. Red. P.

Polko, M. Walancik. Dgbrowa Gérnicza 2016, s. 51 — 59).

Zabraklo takze odniesienia do kwestii prowadzenia negocjacji z udziatem ttumacza lub

przynajmniej wskazania, iz tego zagadnienia Autorka nie bedzie w rozprawie poruszata.

Bylabym réwniez ostrozna w formutowaniu wnioskéw, iz wiek uczestnikéw rozmoéw —
to przedzial od 19 do 48 lat, gdyz wigkszos¢ materialéw zostala nagrana na zajeciach ze
studentami na kierunku Komunikacja promocyjna i kryzysowa. Na's. 106 — 107 odnotowano,
iz jedna osoba ukonczyta 48 (mezczyzna) jedna kobieta 43 lata oraz jedna kobieta 44 lata.

Pozostale osoby byly w wieku 19 — 22 lat, przy tym pojedyncze osoby w wieku 30, 31 lat.

Wymieni¢ réwniez roztaczny zapis partykuly nawigzujacej do poprzedniego kontekstu
1 wprowadzajgca nowa informacj¢ ponad to zamiast ponadfo (s. 5), czy uzycie terminu
tautologicznego Zamknigcie finalne (s. 111), ana s. 84 blednie wpisano imie autorki artykutu

Jolanta Stawnicka zamiast Jadwiga Stawnicka.

Nalezy podkresli¢, ze powyzsze uwagi nalezy interpretowaé jako material do
przemyslen i ewentualnego doprecyzowania, zwlaszcza w przypadku, gdyby dysertacja miata

zosta¢ opublikowana.

Konkluzja

Rozprawa doktorska mgr Marty Dargiewicz nt. Jgzyk kobiet a jezyk mezczyzn w
rozmowie negocjacyjnej jako gatunku mowy spelnia warunki okreslone w art. 13.1. ustawy z
dnia 14 marca 2003r. o stopniach naukowych i tytule naukowy. W mojej ocenie przedlozona
do recenzji praca stanowi oryginalne rozwigzanie problemu naukowego, wykazuje tez 0gdlng

wiedzg teoretyczng Kandydatki w zakresie jezykoznawstwa. Zwracam si¢ zatem do Komisji



Doktorskiej Instytutu Jezykoznawstwa Uniwersytetu Slgskiego z wnioskiem o dopuszczenie

mgr Marty Dargiewicz do dalszych etapéw przewodu doktorskiego.



